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STUDIU DE PIATA: CELE MAI IMPORTANTE
PROVOCARI DIN DOMENIUL IMOBILIAR
IN ROMANIA, 2018

Studiu de piata realizat de RE/MAX in parteneriat cu Imobiliare.ro
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Acest studiu de piata a fost efectuat de RE/MAXin parteneriat cu Imobiliare.ro siisi propune
sa punain evidenta atat cele mai importante tendinte si provocari care s-au facut remarcate
in piata imobiliara in perioada decembrie 2017 - octombrie 2018, cét si asteptarile pe care
clientii le au in relatia cu agentii imobiliari sau agentiile imobiliare, modul de comunicare
preferat de acestia si instrumentele pe care aleg sa le foloseasca pentru a verifica si compara
preturile.
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de respondenti de intrebari orase din specialisti in
Romania imobiliare

Studiul este un reper important pentru agenti, brokeri, proprietari de agentii si clienti ai
acestora (vanzatori/ cumparatori).

0“

RE/MAX Romania se preocupa activ de imbunéatatirea imaginii agentilor
imobiliari in Romaéania, motiv pentru care astfel de studii sunt mai mult decat
necesare. ”

R&zvan Cuc - Presedinte RE/MAX Romania
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Piata imobiliara este in continuare intr-o etapa de dezvoltare si orice actiune
menita sa aduca un plus de transparenta este mai mult decat binevenita.
Sustinem acest studiu si orice actiune care contribuie la formarea unei piete
profesioniste.”

Daniel Crainic, CMO imobiliare.ro
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Ce vei gasi in acest studiu?

Concluzii ale datelor statistice rezultate din aplicarea sondajului de opinie, noutati venite
direct din piata imobiliara, analize comparative cu alte piete din Europa si opiniile expertilor
in imobiliare (RE/MAX si Imobiliare.ro).

Acest studiu prezinta astfel, sintetizat, cele mai importante informatii cu privire la:
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Care sunt asteptarile clientilor in relatia
cu agentii imobiliari?

Brokerii, agentii imobiliari si proprietarii de agentii investesc anual sume generoase pentru
promovarea serviciilor si atragerea unui numar cat mai mare si mai valoros de clienti. Desi
aparent aceasta etapa este cea mai importanta pentru procesul de vanzare, experienta si
datele statistice dovedesc faptul ca, de calitatea relatiei pe care o construiesc, depinde, in
realitate, succesul real al unei tranzactionari.

Studiul nostru de piata vine sa confirme aceasta ipoteza:

Intrebati care sunt cele mai importante “garantii profesionale” pe care clientii le asteapta de
la 0 agentie / un agent imobiliar, respondentii nostri au indicat 3 elemente cheie:

e evaluare corecta a imobilului;

¢ intelegerea nevoilor reale ale clientului;
¢ transparenta in derularea etapelor de tranzactionare.

Evaluarea corecta a imobilului
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| Cu totul de acord
- De acord
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Cunoasterea in detaliu a nevoilor
reale ale clientilor fac diferenta
A dintre agentii de succes si cei care
Intelegerea nevoilor clientului fac “turism imobiliar”
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| Dezacord total procesul de achizitie/inchiriere.
De asemenea este foarte
important sa tinem aproape de
Transparenta in derularea etapelor de tranzactionare client indiferent de comisionul
0% 25% 50% 75% 100% I ezu/tat, deoarece clientul simte
————— ca-ti pasa de el si chiar iti doresti
A 5-i bifezi toate nevoile imobiliare.”
S g sa-i bifezi toa 5
Nici d,
L N:z: ca!::;cord Arpad Farkas, Broker Owner - RE/MAX Infinity
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Intr-o lume puternic digitalizatd in care comunicarea formala si informalé se desfasoara din
ce in ce mai mult in spatiul virtual, domeniul imobiliar contrazice orice asteptare. Atunci
cand vine vorba de tipul de comunicare preferat de clienti pentru a fi la curent cu stadiul
unei tranzactionari imobiliare, respondentii studiului nostru considera ca a comunica “fata-
in-fata” cu agentul imobiliar ramane cea mai clara, sigura si credibila varianta.

Apeluri telefonice
23.3%

Mesaje
17.7%

Rate la dezvoltator
8.5%

Video-conferinte
4.6%

Schimb de e-mailuri
21.8%
Intalniri fata in fata
24%

Totodata, interesanta este perceptia respondentilor cu privire la factorii care determina nivelul de
servicii in sectorul imobiliar, adoptarea unui sistem unitar de referinta pentru evaluarea proprietatilor
imobiliare fiind cel mai important element, conform rezultatelor studiului de piata. O astfel de abordare
poate deveni viabila prin intrarea intr-un sistem de tip umbrela care sa asigure suport si formare atat
pentru agenti cat si pentru brokeri (prin academie sau franciza).

Cresterea nivelului de servicii in sectorul imobiliar depinde de:
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Cautand un job am ajuns
=0 In echipa RE/MAX Trend.
Sunt mandru si recunoscator
pentru rezultatele financiare
cat si profesionale pe care
le-am obtinut intr-un an de Zile.

100

Reglementar-  Un sistem de Un sistem Lucrul in Platforma Rezultate/e au fOSf Obtll’)ute
fesiei ducati itar d istem d ica d

e;s raog.:.rsl:(el de:ic::?.n:us- l::;e?‘;nt: re::'sezeer:‘l.ta?\ta Iistl;?leclaa n?yel cu Spf‘ Ulﬂ ul R emax, 3 cu

imobiliar triei p;l;tarl::::::- exclusiva natll\::z)(tlp persevel’enté, ded/cat/e $I

etatilor imobi-
liare

multa munca.”

lonut Bostan, Sales Associate
RE/MAX Trend
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Cele mai importante provocari pentru clienti

si agenti in 2018

Asa cum era de asteptat, cele mai importante
provocari pentru tranzactionarile in domeniul
imobiliar sunt generate de pret. Comparativ
cu anul trecut In piata imobiliara se remarca o
serie de schimbari la nivel financiar care sunt
influentate atat de nivelul de cerere din piata,
cat si de sursele de finantare disponibile prin
sistemele de creditare.

Asa cum arata raportul de piata realizat de
Analize Imobiliare (platforma de date si studii
de piata Imobiliare.ro), preturile solicitate pentru
locuintele disponibile spre vanzare in Romania
in T2 2018 (atat apartamente, cét si case) s-au
majorat, per ansamblu, cu 1,4% fata de cele trei
luni anterioare (avans similar cu cel consemnat
in primul trimestru din 2018), iar in cel de-al

O tendinta interesanta din piata imobiliara in
ultimele 12 luni se remarca in orasele mari unde
cele mai multe proiecte cu potential au fost
dezvoltate in jurul unor centre de business -
corporatii. Proximitatea fata de locul de munca
este unul dintre cele mai puternice argumente
ale clientilor interesati de achizitia unui imobil,
iar dezvoltatorii au inteles foarte bine acest
interes.

Nu este, astfel, surprinzator ca, la ora actuala,
pentru Bucuresti, de exemplu, vorbim deja de
majorari la preturile locuintelor din zona Pipera
sauin zona Centru-Nord - cu aproximativ 15%.

treilea trimestru al anului In curs, proprietatile
rezidentiale din Romania s-au apreciat cu 0,7%
fata de cele trei luni anterioare, potrivit datelor
centralizate de Analize Imobiliare. (sursa:
Analize Imobiliare, platforma de date si studii
de piata Imobiliare.ro).

1

Incepand din a doua jumétate a
anului trecut, ritmul de crestere a
preturilor proprietétilor rezidentiale a
Incetinit din cauza volatilitati cererii
pe segmentul Prima Casé, din cauza
scéaderiioferteide proprietati existente,
precum si numarului insuficient de
locuinte nou-construite.”

Dorel Nita, Head of Data and Research in
cadrul Imobiliare.ro si Project Manager al
Analizelmobiliare.ro

Solicitarea proprie...
10.5%

Valoarea comisionului
24.5%

Refuzul
19.4%

Pretul imobilului
26.1%
Clauzele contractului
19.5%
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Ca element central al unei tranzactii imobiliare, pretul reprezinta principala preocupare a clientilor,
acestia fiind direct interesati sa il analizeze corect si sa il compare pentru a sti la ce rezultate sa se
astepte in urma negocierilor si sa caute variantele optime de finantare. Cele doua metode indicate
de respondentii studiului nostru pentru verificarea preturilor sunt:

Comparatiile online pe website-uri dedicate
(portaluri imobiliare, agentii imobiliare, ex: Imobiliare.ro, etc.)

0% 25% 50% 75% 100%
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Propria experienta sau experienta altor agenti din piata
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Tipuri de finantare folosite in ultimele 12 luni
pentru tranzactiile imobiliare

In 2017 nucleul creditrilor ipotecare a fost definit in continuare de programul guvernamental ,,Prima
casd”, specialistii asteptandu-se la mentinerea unui interes major pentru acest sistem de creditare.
In ciuda sincopelor economice care anuntau blocaje pe piata creditarii ipotecare standard, in anul
precedent a fost inregistrata o cerere foarte mare pentru acest tip de creditare - comparabil cu cel
pentru programul guvernamental ,Prima casa”.

Rate la "dezvoltator"

12.6% Venituri proprii

25.3%

Rent-to-buy
7%

Credit co-garantat

Credit ipotecar
22.6%

32.5%

Programul ,Prima casa” ramane totusi cel mai important pilon de finantare - pentru anul in curs
mai bine de jumatate din plafonul alocat fiind epuizat incé din primele 6 luni ale lui 2018. In prezent,
fondurile disponibile pentru programul “Prima casa” sunt sub 25%, in ciuda faptului ca, la ora actuala,
exista o serie de programe care implica in cea mai mare parte conditii similare. Beneficiarii acestui
program sunt tinerii - aproape 70% cu varste intre 25 si 35 de ani, iar 12% au mai putin de 25 de ani.
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Principalii factori care au influentat piata

imobiliara in 2018

Intrebati care considerd c& au fost in ultimele
12 luni principalii factori cu influenta majora
asupra pietei imobiliare, respondentii nostri ne-
au indicat 3 fenomene economice definitorii
pentru anul in curs:

*Evolutia indicelui ROBOR

Analistii din piata si logica economica sustin ca
majorarea ROBOR, cel putin in cazul indicelui
la 3 luni, nu poate depasi nivelul de 3,5%, care
este la ora actuala nivelul ratei Lombard.

In ultimele luni in piatd s-au remarcat
urmatoarele tendinte:

ROBOR la trei luni a scazut la 3,18%, fata
de 3,21% - remarcandu-se cea mai scazuta
valoare a indicelui ROBOR 3M din 29 iunie
2018;

ROBOR la sase luni a scazut la 3,38%, de la
3,40% - cea mai mica valoare pentru indicele
ROBOR 6M din 3 iulie 2018. [sursa: economica.
net]

Evolutia indicelui ROBOR
0% 25% 50% 75% 100%

Cu totul de acord

De acord

Nici acord,
Nici dezacord

Dezacord

Dezacord total

RE/MAX
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*Cererea de achizitii in crestere

In perioada ianuarie-septembrie 2018 numarul
locuintelor vandute a ajuns la 427.960.

Bucuresti (59.851);
lifov (30.621);
Timis (26.088);
Cluj (24.854);
Brasov (20.180).

[*sursa: Imobiliare.ro]

Cererea de locuinte este nsa in continua
crestere, un indiciu important find dat de
solicitarile pentru autorizatile de constructie din
primele 7 luni ale anului - s-au eliberat 24.950
de autorizati de construire pentru cladiri
rezidentiale, in crestere cu 7,6% fata de primele
sapte luni ale anului precedent [conform datelor
de la Institutului National de Statistica (INS)
prezentate de Imobiliare.ro].

Cererea de achizitii in crestere
0% 25% 50% 75% 100%
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*Cresterea preturilor proprietatilor

Odata cu cresterea cererii pe piata imobiliara, In acest an s-a remarcat si o crestere a preturilor
pentru locuinte. Este atat cazul Bucurestiului cat si cel al centrelor regionale - Cluj, lasi, Timisoara,
etc.

La finalul lunii august in Cluj-Napoca s-a inregistrat o crestere de sub 1% intr-o luna - media preturilor
cerute n Cluj trecand de 1.500 euro/mp.

Lucrurile au aratat similar si in lasi unde s-a inregistrat cea mai mare crestere a pretului mediu
solicitat de catre vanzatorii de apartamente care s-a majorat cu 2,9%, de la 1.016 la 1.045 de euro
pe metru patrat.

Despre o evolutie mult mai temperata putem vorbi in Timisoara unde, in aceeasi perioada, a avut
loc o usoara crestere a pretului mediu solicitat de catre vanzatori, respectiv un plus de 0,3%, de la
1.200 la 1.204 euro pe metru patrat util.

Cresterea preturilor proprietatilor
0% 25% 50% 75% 100%

Cu totul de acord

De acord

Nici acord,
Nici dezacord
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Tendinte si asteptari pentru 2019

Clientii si agentii din piata imobiliara - respondenti ai acestui studiu - au demonstrat un optimism
moderat atunci cand au fost intrebati ce preconizeaza ca urmeaza sa se intample cu piata imobiliara
anul viitor. Mai putin de 10% dintre acestia cred cain 2019 piata imobiliara va cunoaste o imbunatatire
semnificativa, In timp ce peste 35% cred ca preturile pentru imobile vor creste cu pana la 10%.

Transparenta in derularea etapelor de tranzactionare Transparenta in derularea etapelor de tr i e
Raspunsuri: 281 / Ezitari: 0 Raspunsuri: 281 / Ezitari: O
0% 25% 50% 75% 100% 0% 25% 50% 75% 100%

| Cu totul de acord | Cu totul de acord

I De acord I e acord

- Nici acord, - Nici acord,
Nici dezacord Nici dezacord
Dezacord Dezacord
Dezacord total Dezacord total

Tabloul pietei imobiliare estimat pentru anul viitor de catre analisti este, insa, mult mai
complex si vine cu atat cu vesti bune cat si cu avertizari pentru agenti si clienti pentru a fi
mai precauti in tranzactionari:

v In perioada 2009 - 2017 aproximativ 80% dintre creditele ipotecare acordate au fost prin
Programul ,Prima Casa”, cel care, cel putin la nivel psihologic, este cel mai atractiv sistem de
finantare pentru locuinte si care permite cel mai mare grad de indatorare de pe piata creditelor
ipotecare. Vestile pentru anul urmator ar putea fi-mai putin bune pentru cei interesati sa
acceseze acest program. Acesta ar putea fi incetinit ca urmare a analizelor si avertizarilor venite
de la Fondul Monetar International - in 2019 urméand sa fie alocate fonduri cu 25% mai mici;

v MajorareaROBOR, cel putinin cazulindiceluila 3luni, nuvadepasinivelul de 3,5%. 1N 2018 ROBOR
la trei luni a scazut la 3,18%, fata de 3,21%, ROBOR la sase luni a scazut la 3,38%, de la 3,40%;

v In2018s-aremarcattendintadeincetinireascumpirilorde pepiatalocuintelor. Aceastaesteatestata
si de faptul caritmul anual de crestere a preturilor (T3 2018 fata de T3 2017) se afla, in momentul de
fata, la 5,6% —in conditiile in care, in perioada similara din 2017, acelasi indicator se situa aproape
de pragul de 10%. (conform raportului Q3 2018 realizat de Analize Imobiliare si Imobiliare.ro)

v Analistii estimeaza ca in 2019 preturile locuintelor vor stagna sau inregistra cel mult usoare
cresteri, urmand ca pana in 2022, in marile orase, preturile sa ajunga la valori mai mari in special
in zonele cu cel mai mare potential de dezvoltare economica.

RE/MAX @ imobiliare.ro
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La nivel general 2018 a adus dupé sine o usoara apreciere a preturilor locuintelor
si un numar total de tranzactii mai mic fata de 2017, cel putin pana la acest moment.
Maérirea gradului de indatorare, cresterea ROBOR, mediul politic si economic instabil,
zvonurile privitoare la o viitoare criza imobiliara au influentat perceptia cumparatorilor si
a micilor investitori, care au amanat in multe cazuri decizia de cumparare sau initiativa
de a porni proiecte noi. Asta a facut ca in a doua jumatate a anului sa creasca numarul
de zile petrecute pe piata a unei proprietéti si sa scada numarul de tranzactii fata de
aceeasi perioadd a anului trecut. In plus proprietarii, atat cei de locuinte vechi céat si
dezvoltatorii, au continuat sa mareasca preturile de raft ale proprietatilor netinand cont
de tendinta pietei de a-si incetini ritmul de tranzactionare. Dezvoltatorii au setat ritmul
acestor cresteri de pret inca din primul trimestru al anului fundamentandu-si decizia
pe costurile crescute cu mana de lucru, pe dificultatea identificarii de personal angajat,
costuri majorate ale materialelor de constructie.

Piata Insa arata inca bine, personal nu cred ca exista motive reale de ingrijorare,
perspectivelele pentru 2019 fiind pozitive. Suntem in continuare o piata atractiva
pentru investitori, o piata in plina dezvoltare economicé, piata ce ofera randamente
interesante, iar pentru 2019 ma astept la o reasezare, stabilizare a pietei, eventuale
corectii de pret sau usoare blocaje pe acele segmente de piatéa ce cuprind bunuri
imobile ce sunt actualmente supraevaluate sau care nu au caracteristici de piata
interesante si viabile pentru consumatori, nicidecum la o criza pe piata imobiliara. “

Madalina Vasile, Broker/Owner RE/MAX Properties

1

Ne asteptam la un 2019 bun, cu o cerere sanatoasa si preturiin curs de stabilizare.
Cumparatorii vor fi din ce in ce mai pretentiosi, iar atribute precum localizarea,
seriozitatea si prestigiul dezvoltatorului sau conceptul de locuinta propus vor conta
din ce In ce mai mult. Vom vedea in marile orase primele livrari de locuinte din noua
generatie, conceptele pregatite dupa criza. Bineinteles, vor exista diferente de la
un oras la altul si probabil ca cel mai bine vor performa centrele regionale precum
Timisoara, Cluj sau lasi, dar si orase de dimensiuni medii care trec printr-o perioada
buna - Sibiu, Oradea, Arad.

Daniel Crainic, CMO imobiliare.ro
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Analiza comparativa cu alte piete europene

Contexte economice si perceptii cu influenta directa asupra pietei imobiliare din Europa:

v Brexit-ul continua safie o problema de actualitate care afecteaza industriaimobiliara din Europa cu
efecte vizibile pe piata tranzactionala din Anglia. In acest context tumultuos exista, desigur, si piete
castigatoare - cumeste cazul Germaniei - catre care migreaza atentiainvestitorilor sicumparatorilor;

v Densificarea zonelor urbane a generat si continua sa genereze - pentru principalele orase
din Europa - o cerere mai mare pe piata imobiliara. Fenomenul este vizibil si in Roméania
unde, in pericada ianuarie-septembrie 2018, cele mai multe locuinte au fost vandute
in Bucuresti (59.851), lifov (30.621), Timis (26.088), Cluj (24.854), Brasov (20.180);

v Preocuparea majora a principalilor actori din piata imobiliara europeana (investitori si brokeri/
proprietari de agentii imobiliare) se raporteaza la riscul latent generat de neconcordanta
dintre presiunea/nevoia de a investi si teama ca preturile vor putea creste exponential.

v Topul celor mai cautate orase europene pentru tranzactionarile imobiliare:
v Berlinul raméane cel mai cautat oras pentru tranzactionarile imobiliare;

v Frankfurtul, centrul financiar al Germaniei, incepe s a resimta beneficii concrete in urma
deciziilor luate de Anglia cu privire la UE;

v Copenhaga se remarca printr-o infuzie de populatie generata de cresterea si calitatea locurilor
de munca de aici. Odata cu acest fenomen, asa cum era de asteptat, interesul investitorilor in
imobiliare a crescut proportional;

v Munchen se remarca prin interes investitional major dar si preturi foarte ridicate pe piataimobiliara;

v Hamburg se mentine inca in topul celor mai cautate orase pentru tranzactiile imobiliare dar
incepe sa piarda, incet dar sigur, teren in fata altor orase ca efect al preturilor foarte ridicate din
piata.

Costurile pentru inchirierea sau cumpararea de locuinte:

v Romanii sunt printre cei mai norocosi europeni. Cheltuielile aferente locuintelor lor sunt unele
dintre cele mai mici din UE. Singurele tari unde locuitorii platesc mai putin sunt doar Bulgaria
(69% sub media UE) si Polonia (63% sub media UE), potrivit datelor biroului de statistica Eurostat;

v La polul opus se afla Luxemburg, unde preturile sunt la acest capitol cu 63% peste media
inregistrata la nivelul Uniunii. Acest stat este urmat in top de Marea Britanie (59% peste medie
UE) si Danemarca (53% peste media UE).

R E/MAX @ imobiliare.ro
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Concluzii

v Atunci cand vine vorba de tipul de comunicare preferat de clienti pentru a fi la curent cu stadiul
unei tranzactionari imobiliare, respondentii studiului nostru considera ca a comunica “fata-in-fata”
cu agentul imobiliar ramane cea mai clara, sigura si credibila varianta.

v Cele mai importante provocari pentru tranzactionarile in domeniul imobiliar sunt generate de
pret.

v O tendinta interesanta din piata imobiliara in ultimele 12 luni se remarca in orasele mari unde
cele mai multe proiecte cu potential au fost dezvoltate in jurul unor centre de business - corporatii.

v Programul ,Prima casa” ramane cel mai important pilon de finantare si in 2018.

v Cu toate acestea, in 2019 Programul ,Prima casa” ar putea fi incetinit ca urmare a analizelor si
avertizarilor venite de la Fondul Monetar International - urmand sa fie alocate fonduri cu 25% mai
mici.

v Intrebati care considera c& au fost in ultimele 12 luni principalii factori cu influentd majoré asupra
pietei imobiliare, respondentii nostri ne-au indicat 3 fenomene economice definitorii pentru anul in
curs: evolutia indicelui ROBOR, cererea de achizitii in crestere si cresterea preturilor proprietatilor.

v Tabloul pietei imobiliare estimat pentru anul viitor de catre analisti este destul de complex si vine
cu estimari negative si pozitive deopotriva.

v Mai putin de 10% dintre respondentii studiului cred ca in 2019 piata imobiliara va cunoaste o
imbunatatire semnificativa, in timp ce peste 35% cred ca preturile pentru imobile vor creste cu
pana la 10%.

v Brexit-ul continua sa fie o problema de actualitate care afecteaza industria imobiliara din
Europa. In acest context tumultuos exista, desigur, si piete castigatoare - cum este cazul
Germaniei, catre care migreaza atentia investitorilor si cumparatorilor;

v Densificarea zonelor urbane genereaza - pentru principalele orase din Europa - o cerere mai
mare pe piata imobiliara.

v Fenomenul este vizibil si in Romania unde, in perioada ianuarie-septembrie 2018, cele mai
multe locuinte au fost vandute in Bucuresti, llfov, Timis, Cluj, Brasov;

v Preocuparea majora a principalilor actori din piata imobiliara europeana (investitori si brokeri/
proprietari de agentii imobiliare) se raporteaza la riscul latent generat de neconcordanta dintre
presiunea/nevoia de a investi si teama ca preturilor vor putea creste exponential.
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https://info.remax.ro/agenti?utm_campaign=Studiu%20Imobiliare.ro%202018&utm_source=pdf%20studiu&utm_medium=cta%20studiu%20pdf
https://info.remax.ro/franciza?utm_campaign=Studiu%20Imobiliare.ro%202018&utm_source=pdf%20studiu&utm_medium=cta%20pdf%20studiu

Despre RE/MAX

RE/MAX a ajuns lider mondial in imobiliare cu peste 100.000 de agenti afiliati in 100 de tari, dupa
42 de ani de crestere continua, de la un singur birou deschis In 1973, in Denver, Colorado. Agentii
nostri constituie cea mai puternica forta de vanzari imobiliare din lume. Prin eforturile lor, am facut
posibil sa spunem ca nimeni in lume nu vinde mai multe imobiliare decat RE/MAX.

In Romania, RE/MAX este franciza din domeniul imobiliar cu cea mai mare extindere, fiind prezenti
in 12 orase din intreaga tara, cu peste 20 de birouri.

Stategia RE/MAX este perfect adaptata pentru a dezvolta aici o retea puternica de agenti si birouri
- la fel ca in zeci de alte tari din Europa si din intreaga lume.

Birourile brokerilor RE/MAX sunt adevarate “real estate factories”, iar antreprenorii isi dezvolta
afacerile intr-un ritm ascendent de la un an la altul.

Pentru un antreprenor, franciza RE/MAX este o adevarata oportunitate - o afacere “la cheie” cu o
investitie minima, fara a fi necesare stocuri ce pot atinge valori uriase, fara costuri salariale, avand
un potential rapid de crestere.

Planul nostru de dezvoltare pentru Romania vizeaza 110 birouri francizate si peste 1.000 de agenti
afiliati RE/MAX péana in anul 2023 si este bazat pe acordarea unui suport total pentru agentii si
francizatii nostri, in educatie, tehnologie, promovare si branding, generand cel mai performat si
antreprenorial mediu de business in aceasta industrie.
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Despre Imobiliare.ro

IMOBILIARE.RO este cel mai mare portal de imobiliare din Roméania; aici isi pot publica ofertele atat
agentiile imobiliare, cat si persoanele particulare. www.imobiliare.ro a fost lansat in anul 2000.

Astazi, peste 1000 de agentii imobiliare beneficiaza de serviciile noastre, inregistram peste 1 milion
de vizitatori unici lunar, promovam cele mai noi ansambluri rezidentiale si comerciale, dezvoltam
parteneriate cu publicatii si portaluri prestigioase, avem numeroase aparitii in presa si sprijinim cele
mai importante targuri si evenimente imobiliare.
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